Zahlungsverkehr

als digitaler Kreislauf

Wie Energie- und Wohnungsunternehmen ihre Rechnungsprozesse, Zahlung und Buchung nahtlos digitalisieren konnen
und dadurch Medien- sowie Prozessbruche beim branchentbergreifenden Zahlungsverkehr vermeiden.
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Das Energieunternehmen versendet o\t Die eingehenden — genau auf die Bedurf-
mafgeschneiderte, automatisch nisse des \Wohnungsunternehmens zu-
verarbeitbare E-Rechnungen an das ' y geschnittenen — Rechnungsdaten werden
Wohnungsunternehmen — in jedem ohne manuellen Aufwand nach vorge-

gewulnschten Format, in jeglicher , gebenen Kriterien gepruft, eingelesen und
gewulnschten Datentiefe. ’ zur Weiterverarbeitung bereitgestellt.

Reibungslose,
synchronisierte
Kommunikation der
Buchhaltungssysteme
beider Parteien
im BK 01-
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Seine Abrechnungen schickt der Energieversorger nicht Automatisiert angestof3ene Lastschrifteinzlige auf Einzel-

gesammelt an das Wohnungsunternehmen, sondern gezielt abrechnungsebene, hundertprozentig korrekt zugeordnet,

je Abrechnungsposition des \WWohnungsunternehmens. ersetzen die buchungsintensiven Prozesse der \Wohnungs-

Aufwandige Abstimmungen, Recherchen und manuelle wirtschaft im ausgehenden Zahlungsverkehr. Das WWohnungs-

Umbuchungen gehoren der Vergangenheit an. unternehmen gewinnt an Komfort, Sicherheit und beschleu-
nigt seine Nelbenkostenabrechnung.
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Vorteile Energieversorger

Starkes Vertriebsargument:
gegenuber der Wohnungswirtschaft

Kundenorientierung: konseqguente
Ausrichtung an Bedurfnissen der
Wohnungsunternehmen

Effizienz: automatisierte Rechnungs-
stellung und Datenplausibilisierung

Optimierte Ablaufe: einheitliche
Prozesse ohne jegliche Medienbriche

Effizienz: automatisierte Rechnungs-
verarbeitung, Zahlung und Buchung

Zeitersparnis: extrem vereinfachte
Betriebskostenabrechnung

Kundenbindung: zufriedenere Mieter
dank Zeiteffizienz

Optimierte Ablaufe: vollstandig
digitalisierter Prozess
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YOUR COMPETITIVE ADVANTAGE.



